Pytania akcjonariuszy zadane na Zwyczajnym Walnym Zgromadzeniu FAMUR S.A. w dniu 18 czerwca
2015r.:

1. Zczego wynikat do$¢ istotny spadek przychodéw w 2014 roku w poréwnaniu z rokiem 2013?

Osiggniete w 2014 r. wyniki Grupy FAMUR s3 odzwierciedleniem trudnej sytuacji
ekonomicznej polskiej branzy gdrniczej. Zmniejszenie przychoddéw ze sprzedazy krajowej
w Grupie o 45% w pordéwnaniu z 2013 r. zwigzane bylo w gtéwnej mierze ze spadkiem
naktadéw inwestycyjnych kopalA na zakup maszyn i urzgdzen. Pomimo tego, iz zwiekszenie
efektywnosci wydobycia wegla niezaprzeczalnie wigze sie z inwestycjami w wyzsze] jakosci
sprzet, tendencja ograniczania wydatkdw na nowe maszyny i urzadzenia przez spotki
weglowe moze utrzymac sie w 2015 r.

2. Jakie plany rozwojowe ma Grupa FAMUR w obliczu pogarszajgcej sie sytuacji na polskim
rynku wegla kamiennego?

Grupa FAMUR intensyfikuje dziatania proeksportowe oraz dywersyfikuje dziatalnosé
operacyjng o wustugi i produkcje sprzetu dla sektora energetycznego i gornictwa
odkrywkowego.

Podejmujemy aktywne dziatania marketingowe skierowane na perspektywiczne rynki
eksportowe, takie jak Indonezja, Indie, Chile, Turcja, Rosja, kraje Bliskiego WSschodu,
Wspdlnoty Niepodlegtych Panstw czy Ameryki Pofudniowej, w celu pozyskania nowych
kontrahentdw oraz budowy trwatej relacji z dotychczasowymi klientami. Ponadto dzieki
akwizycji spotki FAMAK, rozszerzamy portfolio naszej dziatalnosci o systemy przetadunku,
suwnic i dzwignic. Zamierzamy stac¢ sie aktywnym i solidnym partnerem dla podmiotéw
funkcjonujacych w branzy energetyczne;.

3. Jak Grupa FAMUR zabezpiecza kontrakty eksportowe?

Grupa FAMUR podejmuje dziatania majgce na celu minimalizacje ryzyka walutowego poprzez
zawieranie zabezpieczajacych walutowych transakcji terminowych oraz stosowanie
w niektérych przypadkach przedptat na dostawy. Wycene instrumentéw pochodnych
prezentujemy co kwartat w raportach okresowych (pkt ,Wycena transakcji zabezpieczajgcych
forward w Grupie FAMUR").

Przy podpisywaniu kontraktéw eksportowych analizujemy réznorodne czynniki ryzyka.
Potencjalne umowy z podmiotami o mocno niestabilnej sytuacji finansowej nie sg rozwazane.
Kazdorazowo zabiegamy o ubezpieczenia znaczacych kontraktow eksportowych w Korporacji
Ubezpieczen Kredytow Eksportowych (KUKE) czy tez korzystamy ze wsparcia podobnych
instytucji.



