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• Niniejsza prezentacja stanowi własność FAMUR S.A. Przetwarzanie, 

kopiowanie, zapisywanie na nośnikach informacji, a także 

udostępnienie prezentacji lub jakiejkolwiek jej części osobom trzecim 

wymaga uprzedniej pisemnej zgody FAMUR S.A.

• Oświadczenia zawarte w niniejszej prezentacji, które nie stanowią 

faktów historycznych są „oświadczeniami dotyczącymi przyszłości”. 

Oświadczeń dotyczących przyszłości, w szczególności takich, jak 

przewidywania wysokości wyników finansowych, czy rozważania 

dotyczące rozwoju Grupy FAMUR, nie należy traktować jako wiążących 

prognoz

• FAMUR S.A. nie może zapewnić, że przewidywania dotyczące 

przyszłości zostaną spełnione. Przyszłe wyniki finansowe mogą być 

istotnie różne od przewidywanych







Spodziewana wyższa dynamika 

przychodów w H2 2019 wynikająca 

z realizacji umów zawartych na 

przełomie 2018/2019 i w H1 2019

Zdywersyfikowana struktura 

zadłużenia

Marże powyżej średnioterminowych 

poziomów to efekt mixu produktów 

oraz ciągłych działań skupionych na 

poprawie efektywności operacyjnej

0,53 PLN dywidendy na akcję 

wypłaconej 22.07.2019

0,2x dług netto/EBITDA 

uwzględniając wypłaconą 

dywidendę 22.07.2019

Zapewnione środki na spłatę 

obligacji serii A (styczeń 2020) oraz  

zapotrzebowania na kapitał 

obrotowy  
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• Dynamika przychodów wynika z cyklu produkcyjnego zawartych

kontraktów długoterminowych

• Spodziewany wzrost przychodów w H2 2019 vs. H1 2019 wynikający z

harmonogramów realizowanych kontraktów zawartych w na przełomie

2018/2019 i w H1 2019

• Wzrost marży EBITDA – efekt miksu produktów (większy udział 

dzierżaw oraz aftermarket i relatywnie niższych dostaw  sprzętu)  

oraz ciągłej poprawy efektywności operacyjnej

• W H2 2019 spodziewany powrót rentowności do poziomu 

długoterminowego trendu



w mln PLN

• W H1 2019 segment zanotował -7% spadek przychodów w ujęciu r/r.  

Underground generuje ok 2/3 przychodów całości Grupy

• Na przychody segmentu największy wpływ miały kontrakty realizowane

dla polskiego górnictwa, w szczególności dla Grupy JSW i PGG oraz

dostawy na rynek Wspólnoty Niepodległych Państw.

• Jednocześnie segment osiągnął znacznie wyższą rentowność sprzedaży, 

dzięki korzystnemu otoczeniu rynkowemu, poprawie efektywności 

operacyjnej oraz mixie realizowanych kontraktów, sprzedaży aftermarket

i usługom, w tym z tytułu dzierżaw. 

• Wolumen i harmonogramy zawartych umów pod koniec 2018 r. oraz w 

2019 r. wskazują na wyższą dynamikę przychodów w H2 2019



• Przychody segmentu dotyczyły zwłaszcza realizacji kontraktu na zakład przeróbki węgla w 
KWK Budryk oraz urządzeń przeładunkowo-dźwignicowych i dla odkrywki – mi.in. rynek 
austriacki, bułgarski i holenderski, gdzie Famak realizuje dostawę chwytakowej 
rozładowarki statków dla Tata Steel IJmuiden.

• Istotna część przychodów wynika z długoterminowych kontraktów zawartych do 2018 z 
formułą sztywnej ceny.

• Pogarszająca się rentowność wynika z przekroczenia kosztów względem zakładanych na 
kontraktach długoterminowych (głównie kosztów pracy i usług podwykonawczych) przy 
ograniczonej możliwości renegocjacji stawki kontraktu.

• Rozpoczęcie analizy umów długoterminowych pod względem ograniczenia i mitygacji ryzyk
kontraktowych oraz możliwej do zrealizowania rentowności.

• Jednoczesne opracowywanie planu wdrożenia szeregu inicjatyw, w tym efektywnego 
zarządzania kontraktami, poprawę efektywności operacyjnej i optymalizację kosztów w celu 
wypracowania modelu organizacji elastycznie dopasowującego się do dynamiki zmian 
otoczenia zewnętrznego.

w mln PLN



• Segment Elektryka obejmuje obszary projektowania i produkcji aparatury 
elektrycznej zasilającej oraz łączeniowej do maszyn stosowanych w górnictwie, 
podzespołów elektronicznych, projektowanie i wdrażanie rozwiązań informatycznych, 
realizację przemysłowych systemów automatyki, opracowanie projektów 
technicznych systemów i urządzeń oraz integrację systemów zasilania i automatyki.

• Wzrost przychodów w H1 2019 +54,5% r/r  wynikał z większej ilości zrealizowanych 
zamówień, w tym głównie przez spółkę Elgór+Hansen.

• Działalność segmentu jest kluczowa dla Grupy w związku z opracowywaniem i 
realizacją innowacyjnych rozwiązań w zakresie projektu e-kopalnia czy też systemów 
predictive maitenance

w mln PLN



• Kluczowym aktywem segmentu była spółka PBSz S.A., która zgodnie z zapisami 

zwartej w grudniu 2016 r. Umowy Restrukturyzacyjnej została przeznaczona do

dezinwestycji. 

• W dniu 20 maja została zawarta umowa sprzedaży PBSz S.A. na rzez JSW S.A, co  

wpłynęło na poziom rozpoznanych przychodów i zysków całego segmentu w Q2 i H1 

2019 r. (-13,5% r/r). 

• Spadek przychodów i wyniku całego segmentu Usług górniczych w kolejnych 

okresach sprawozdawczych po sprzedaży PBSz. Najistotniejszym aktywem 

segmentu pozostaje spółka ŚTW Dalbis Sp. z o.o.

• Środki pochodzące z dezinwestycji zostały przeznaczone na spłatę zadłużenia 

wynikającego z Umowy Restrukturyzacyjnej.

w mln PLN



• W wyniku sprzedaży PBSz S.A., nastąpiła przedterminowa spłata

zadłużenia transzy „B” umowy restrukturyzacyjnej Grupy Kopex z dnia

1.12.2016 r. w kwocie 210,5 mln zł.

• Bezpieczny poziom długu netto na poziomie 0,2x uwzględniając

wypłacona dywidendę 22.07.2019.

• Wysoki poziom OCF związany z charakterystyką kontraktów dostarczanych

w Q4’18 (płatności H1 2019) oraz z wysokim poziomem generowanych

zysków.

• Oczekiwany wzrost zapotrzebowania na kapitał obrotowy w H2 2019

wynikający z realizacji kontraktów zawartych w H1 2019.

Raportowany 

dług netto

Dług netto/EBITDA TTM
Dług netto skorygowany 

o wypłaconą dywidendę 
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